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PERSCOMMUNIQUE

AGF Belgium lanceert een nieuw gestructureerd fonds:
« Buy & Win »
40%... Overnemen om sneller te groeien!

Brussel, 2 oktober 2007 — AGF Belgium wil zijn beleggingsproducten diversifiéren en lanceert « Buy &
Win », een nieuw gestructureerd fonds met een looptijd van maximum 8 jaar en een potentieel
rendement van 40%. De intekenperiode loopt van 1 oktober tot 30 november 2007, maar een
vervroegde afsluiting is mogelijk.

Met Buy & Win wil AGF Belgium via de makelarij, zijn exclusief distributienet, tegemoetkomen aan
de wensen van andere klantenprofielen. Na het succes van zijn fondsenpakket « Short » dat een
aanzienlijk potentieel op korte termijn wist te koppelen aan een aanvaardbaar risico, brengt AGF
Belgium met Buy & Win een nieuwe formule op middellange termijn voor investeerders die op zoek
zijn naar een risicoloze belegging met een hoog potentieel rendement. Zij krijgen immers zeker hun
startkapitaal terug, vermeerderd met de positieve performance van het fonds op de einddatum (met
een mogelijkheid van vervroegde terugbetaling).

Om dat doel te verwezenlijken, heeft AGF Belgium Buy & Win gekoppeld aan de beursindex BNP
Paribas Mergers & Acquisitions.

Een gunstige financiéle context

In de beursindex BNP Paribas European Mergers & Acquisitions staan sinds 2005 de Europese
bedrijven waarop een openbaar bod tot aankoop kan worden uitgebracht. Deze dynamisch
beheerde index is samengesteld uit 15 gerenommeerde bedrijven, waaronder Anglo American,
Lonmin, Société Générale, Commerzbank, KPN (BASE in Belgi€) en LSE (London Stock
Exchange).

Ondanks de stagnerende financiéle markten, heeft deze index een mooi rendement opgeleverd
voor de belegger. Tussen 25/09/2006 en 24/09/2007 is hij immers met 18,9% gestegen tegenover
14,10% voor de Dow Jones Euro Stoxx 50.

Kortom, Buy & Win doet zijn intrede op het juiste moment na een heilzame marktcorrectie.
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Buy & Win in detail ...

Buy & Win is een fonds met een eenvoudig en risicoloos performanceprofiel: ieder jaar, op de
geplande observatiedata, wordt de beursindex BNP Paribas European Mergers & Acquisitions
vergeleken met zijn beginwaarde.

Van het 1ste tot het 7de jaar
> Als de waarde van de index minimum 140% van zijn beginwaarde bedraagt, krijgt de klant een
bedrag dat overeenkomt met 140% van zijn nettobelegging.

> In alle andere gevallen, zolang de waarde van de index minder bedraagt dan 140% van zijn
beginwaarde, loopt zijn belegging verder voor een nieuwe periode van éen jaar

8ste jaar
> De klant krijgt 100% van zijn nettobelegging, vermeerderd met de positieve performance van de
index. Dus geen enkele risico voor de belegger.

Buy & Win is een Tak 23-verzekeringscontract (risicoklasse 1 op een stijgende schaal van 0 tot 6) dat AGF Belgium Insurance aanbiedt en dat is
verhonden met het beleggingsfonds XS0314572891. De financiéle infofiche beschrijft het beleggingsbeleid en de doelstelling van Buy & Win.
Instapkosten (in functie van de storting) en kosten bij uitstap voor de einddatum: raadpleeg een makelaar.

De verzekeringsnemer draagt elk financieel risico.

Perscontact

Thierry CONSTANT - 02/214 65 96 — thierry.constant@agf.be

AGF Belgium (Allianz Group) is een van de belangrijke marktspelers in Belgié op het viak van
verzekeringen BOAR en Leven (Voorzorg en Beleggingen). AGF Belgium biedt een volledige
waaier van diensten aan particulieren, zelfstandigen, KMO's en grote ondernemingen, en dit
uitsluitend via de makelaars. De maatschappij heeft in Belgié meer dan 1.100 medewerkers en is
een filiaal van Allianz, wereldleider in verzekeringen en activabeheer.

Voorbehoud :

Sommige passages uit onderhavig document kunnen van prospectieve aard zijn en gestoeld zijn op hypotheses en op de huidige standpunten van de Directie van de
Vennootschap. Die passages houden risico's en onzekerheden in, gekende en ongekende, die aanzienlijke verschillen kunnen veroorzaken tussen de resultaten, de
performance of de gebeurtenissen die, expliciet of impliciet, in de tekst worden aangehaald en de reéle resultaten, performance of gebeurtenissen. Een verklaring kan van
nature prospectief zijn of de prospectieve aard kan voortvioeien uit de context van de verklaring. Verklaringen van prospectieve aard worden bovendien gekenmerkt door
het gebruik van termen als “kan ", “ zal ”, “ zou moeten ", “ verwacht ", “ voorziet ", “ anticipeert ", “ evalueert ", “ raamt ", “potentieel ", of “ gestaag ", of gelijkaardige
bewoordingen. De resultaten, performance of prospectieve gebeurtenissen kunnen aanzienlijk verschillen van de reéle resultaten, meer bepaald omwille van (i) de
algemene economische conjunctuur, en in het bijzonder de economische conjunctuur in de belangrijkste activiteitsdomeinen van de Groep Allianz en op de belangrijkste
markten waarop de Vennootschap actief is, (i) de performance van de financiéle markten, inclusief de opkomende markten, (iii) de frequentie en de ernst van de
verzekerde schadegevallen, (iv) de sterfte- en de ziektecijfers, (v) het percentage zaken dat men kan behouden, (vi) de evolutie van de interestvoeten, (vii) de
wisselkoersen, meer bepaald de wisselkoers EUR/USD, (viii) de concurrentie, (ix) de wijzigingen in de wetgeving en de reglementering, inclusief alles wat te maken heeft
met de muntconvergentie of de Europese Monetaire Unie, (x) de veranderingen in het beleid van de Centrale Banken en/of de buitenlandse regeringen, (xi) de weerslag
van overnames (bijvoorbeeld van Dresdner Bank AG) en van de integratie ervan en (xii) algemene factoren die een weerslag hebben op de concurrentie, zowel lokaal,
regionaal, nationaal en/of mondiaal. De kans dat veel van die factoren zich, eventueel zelfs veelvuldiger, voordoen zou des te groter zijn na de gebeurtenissen van 11
september 2001 en de gevolgen ervan.

De zaken die in dit document aan bod komen, kunnen bovendien risico's en onzekerheden inhouden die de vennootschap Allianz SE volgens de regels moet melden in
de documenten die zij overmaakt aan de Securities and Exchange Commission. De vennootschap Allianz SE is niet verplicht de prospectieve informatie in dit document
bij te werken.



